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हर सफल इमारत केवल ईटं और सीमट स ेनही ंबनती…
उसके पीछे वष की महेनत, ईमानदारी, दरूदिृट और लोगो ंके सपनो ंको समझने वाली सोच होती है।

ऐस ेही पेरणादायी यितव ह MR. UDAY VISHNU SATHE, िजहोनें बेहद साधारण पिरिथितयो ंस ेशुआत करते हुए
िनमाण े म अपनी एक अलग और समानजनक पहचान बनाई। आज “M/s Sathe Schemes” केवल एक िरयल एटेट
कंपनी नही,ं बिक गणुवा, िववास और गाहक सतंोष का पतीक बन चकुी है।

साधारण शुआत स ेबड़े सपनो ंतक का सफर

उदय िवण ुसाठे ने वष 1990 म B.E. Construction की पढ़ाई परूी करने के बाद अपने यवसाियक सफर की शुआत की।
उनके पिरवार म पहल ेस ेयवसाियक पृठभिूम नही ंथी, लिेकन माता-िपता ारा िमल ेसंकार, पोसाहन और वय ंकी महेनत ने
उह आगे बढ़ने की पेरणा दी।

शुआती िदनो ंम उहोनें पेण े म कुछ छोटे आवासीय पोजेस पर काय शु िकया। उस समय वहां लटै संकृित धीरे-धीरे
िवकिसत हो रही थी। ऐस ेदौर म लोगो ंका िववास जीतना, गणुवापणू िनमाण करना और समय पर पोजेट परूा करना बहुत बड़ी
िजमदेारी थी।

लिेकन ी साठे ने हर पोजेट म गणुवा, पारदिशता और गाहक सतंोष को सवोच पाथिमकता दी।

बदलते समय के साथ खदु को िकया अपडेट

उनकी सबस ेबड़ी िवशेषता रही — समय के साथ वय ंऔर अपने यवसाय को लगातार िवकिसत करना।
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उहोनें आधिुनक िनमाण तकनीको,ं बेहतर लािनगं और गाहको ंकी बदलती अपेाओ ंको समझते हुए अपने काय म िनरतंर सधुार
िकया। यही कारण रहा िक उनका यवसाय लगातार पगित करता गया।

उनकी इस याा म उनकी पनी Mrs. Madhura Uday Sathe ने भी महवपणू भिूमका िनभाई। Computer Science
और MBA Finance की िशा पात मधरुा साठे ने कंपनी के पबधंन, आिथक िनयोजन और गाहक सवंाद म मजबतू योगदान
िदया।

दोनो ंने िमलकर कंपनी के िलए एक िवशेष िवचार अपनाया —

“Promise of Happiness”

यह केवल एक टैगलाइन नही,ं बिक गाहको ंके पित उनकी पितबता है।
घर खरीदने की शुआत स ेलकेर पोजेट के कजे तक और उसके बाद भी गाहको ंको सकारामक अनभुव दनेा — यही उनकी
कायशैली की सबस ेबड़ी पहचान बन गई।

गाहक सतंोष को बनाया सबस ेबड़ी पाथिमकता

M/s Sathe Schemes की सबस ेबड़ी ताकत रही है — गाहको ंके पित ईमानदारी और पारदिशता।

यिद िकसी पोजेट म छोटी सी भी कमी रह जाती, तो उस ेपरूी तरह ठीक होने तक वे गाहको ंकी सतंिुट को पाथिमकता दतेे थ।े
यही कारण है िक पेण और अलीबाग े म “Sathe” नाम आज िववास का पयाय बन चकुा है।

लोगो ंके बीच उनकी पहचान कुछ इस पकार बनी —

“Sathe मतलब Quality”
“Sathe मतलब समय स ेपहल ेपोजेट िडलीवरी”
“Sathe मतलब उमीद स ेयादा दनेे वाला नाम”

उहोनें केवल इमारत नही ंबनाई, बिक हजारो ंपिरवारो ंके सपनो ंको आकार िदया।

2000 स ेअिधक पिरवारो ंका सपना िकया साकार

आज तक M/s Sathe Schemes ने लगभग 2000 स ेअिधक पिरवारो ंके घरो ंका सपना परूा िकया है।

मयमवगय और उच मयमवगय पिरवारो ंको सरुित, गणुवापणू और आधिुनक जीवनशैली उपलध कराने म उनका बड़ा
योगदान रहा है।

पेण और अलीबाग े के शहरी िवकास म भी उनकी महवपणू भिूमका रही है। उनके पोजेस ने केवल शहरो ंकी पहचान नही ं
बदली, बिक लोगो ंके जीवन तर को भी बेहतर बनाया।

यवसाय स ेअिधक सामािजक िववास की पहचान

उदय साठे ने अपने काय स ेयह सािबत िकया िक िरयल एटेट केवल यवसाय नही,ं बिक लोगो ंके जीवन स ेजड़ुी िजमदेारी है।

उहोनें हमशेा िववास, गणुवा और नैितकता को अपने यवसाय की नीवं बनाया। यही कारण है िक वष बाद भी उनके गाहको ंका
भरोसा लगातार मजबतू होता गया।

आज भी उनका सफर नई ऊंचाइयो ंकी ओर बढ़ रहा है और वे गाहक सतंोष को ही अपनी सबस ेबड़ी उपलिध मानते ह।

नई पीढ़ी के िलए पेरणा

MR. UDAY VISHNU SATHE उन यवुाओ ंके िलए भी पेरणा ह, जो सीिमत ससंाधनो ंके बावजदू बड़े सपने दखेने का साहस
रखते ह।

उहोनें यह िस िकया िक यिद काम के पित ईमानदारी, गाहको ंके पित िजमदेारी और खदु पर िववास हो, तो साधारण शुआत



भी असाधारण सफलता म बदल सकती है।

आज “M/s Sathe Schemes” केवल एक कंपनी नही,ं बिक हजारो ंपिरवारो ंके िववास, सरुा और खिुशयो ंका मजबतू
आधार बन चकुी है।
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