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साइिकल पर घर-घर दूध पहंुचाने से शु हुआ सफर, आज 4,000 लीटर दूध कलेशन
तक पहंुची ी गजानन डेयरी ; विनल और सनुील पाटील ने आगे बढ़ाया पिरवार का

कारोबार
Sanket Morankar Published on 17 Aug 2026

िकसी भी बड़े यवसाय की नीवं हमशेा बड़े िनवेश या आधिुनक ससंाधनो ंस ेनही ंपड़ती। कई बार महेनत, िजद, गाहक का िववास
और पिरवार का साथ एक छोटे स ेपयास को बड़ी सफलता म बदल दतेे ह। ी गजानन डेयरी एडं िमक पोडट कंपनी,
पाचोरा इसकी एक पेरणादायी िमसाल है।

साल 1985 मे ं साइिकल से घर-घर दूध पहंुचाने से शु हुआ यह सफर आज करीब 4,000 लीटर दूध कलेशन, 100 से
120 दूध उपादक िकसानो ंऔर िविभन दुध उपादो ंके िनमाण तक पहुचं चकुा है। संथापक आबा तकुाराम पाटील ारा
शु िकए गए इस यवसाय को आज उनके पिरवार की अगली पीढ़ी, विनल आबाजी पाटील और सनुील आबाजी पाटील,
आगे बढ़ा रहे ह।

साइिकल स ेशु हुआ दधू यवसाय

ी गजानन डेयरी की सफलता की कहानी वष 1985 स ेशु होती है। उस समय आबा तकुाराम पाटील ने साइिकल से घर-घर
दूध पहंुचाने का काम शु िकया।

अंतरुली स ेपाचोरा तक दधू पहुचंाने के दौरान उनके पास आधिुनक मशीनरी या बड़े ससंाधन नही ंथ।े उनके पास था तो केवल
महेनत करने का जबा और अपने काम के पित िववास।

लगातार गाहको ंतक दधू पहुचंाने और बेहतर सवेा दनेे स ेउहोनें लोगो ंका िववास हािसल िकया। यही िववास आगे चलकर
उनके यवसाय की सबस ेबड़ी ताकत बना।

2001 स े2008 तक घर स ेदधू सकंलन और िबी
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वष 2001 से 2008 के बीच आबा तकुाराम पाटील ने अपने घर स ेही दधू सकंलन और खरीद-िबी का काम शु िकया।

घर पर ही दधू सटर बनाकर आसपास के दधू उपादक िकसानो ंस ेदधू िलया जाने लगा। धीरे-धीरे िकसानो ंका िववास बढ़ा और
दधू यवसाय का दायरा भी िवतार लनेे लगा।

यही छोटा सा घरेल ूपयास आगे चलकर एक यविथत डेयरी यवसाय की नीवं बना।

2008 म हुई ी गजानन डेयरी की शुआत

वष 2008 मे ं पाचोरा के शॉिपंग माक ट मे ं एक गाला लेकर ी गजानन डेयरी की आिधकािरक शुआत की गई।

शुआत म ससंाधन सीिमत थ।े भटी, िफ ज, फैट मशीन और अय जरी साधनो ंके मायम स ेदधू, दही और पेढ़ा जैस ेउपादों
का िनमाण शु िकया गया।

छोटी जगह और सीिमत ससंाधनो ंके बावजदू गणुवा और गाहको ंके िववास को पाथिमकता दी गई। समय के साथ यवसाय का
िवतार होता गया।

चनुौितयो ंके बीच लगातार आगे बढ़ने की कोिशश

यवसाय को आगे बढ़ाने के दौरान कई तरह की चनुौितयो ंका सामना करना पड़ा। उपादन बढ़ाना, गाहको ंतक उपाद पहुचंाना,
िबी बढ़ाना, आवयक मशीनरी की यवथा करना और दधू को उिचत तरीके स ेठंडा कर उसस ेगणुवापणू उपाद तैयार करना
जैसी अनेक चनुौितयां सामने आई।ं

लिेकन इन किठनाइयो ंस ेपीछे हटने के बजाय हर चनुौती का सामना करते हुए यवसाय को आगे बढ़ाया गया।

दधू स ेतैयार िकए जा रहे िविभन उपाद

दधू के उिचत शीतकरण और पसंकरण के बाद उसस ेअलग-अलग दुध उपाद तैयार िकए जाने लगे।

दधू, दही और पेढ़े के साथ आगे चलकर खवा, कलाकंद, ताक और ीखंड जैस ेउपाद भी तैयार िकए गए।

गाहको ंकी पसदं और जरतो ंको यान म रखते हुए उपादो ंम िविवधता लाने का पयास िकया गया। गणुवा, वाद और गाहक
का िववास यवसाय की पमखु पाथिमकताओ ंम रहे।

100 स े120 दधू उपादक िकसानो ंस ेजड़ुा कारोबार

ी गजानन डेयरी का एक महवपणू प दधू उपादक िकसानो ंके साथ बना िववास का िरता है।

कंपनी आसपास के कई गांवो ंके नजदीक होने के कारण िकसानो ंके िलए दधू पहुचंाना सिुवधाजनक रहा। वतमान म कंपनी के
साथ करीब 100 से 120 दूध उपादक िकसान जड़ेु हुए ह और लगभग 4,000 लीटर दूध का कलेशन िकया जाता है।

इस तरह डेयरी और िकसानो ंके बीच सबंधं केवल खरीद-िबी तक सीिमत नही ंरहकर िववास और सहयोग का प ल ेचकुा है।

गामीण े म रोजगार के अवसर

ी गजानन डेयरी ने दुध यवसाय के साथ-साथ थानीय तर पर रोजगार के अवसर पैदा करने म भी योगदान िदया है।

कंपनी के मायम स ेगामीण े के मिहला और पुषो ंको रोजगार के अवसर िमल ेह। िकसी उोग की सफलता तब और महवपणू
हो जाती है, जब उसके िवकास का लाभ आसपास के लोगो ंतक भी पहुचं।े

पिरवार की मजबतू एकजटुता बनी सफलता की ताकत

ी गजानन डेयरी की सफलता के पीछे संथापक आबा तकुाराम पाटील की महेनत के साथ-साथ पूरे पिरवार का सहयोग भी
महवपणू रहा है।

उनकी पनी, बचो ंऔर बहुओ ंने पिरवार और यवसाय स ेजड़ुी िजमदेािरयो ंम महवपणू भिूमका िनभाई। यवसाय को आगे बढ़ाने
म पिरवार की एकजटुता लगातार मजबतू आधार बनी रही।



विनल और सनुील पाटील ने आगे बढ़ाया िवरासत

संथापक ारा खड़ी की गई नीवं को आगे बढ़ाने की िजमदेारी अब अगली पीढ़ी ने सभंाली है।

विनल आबाजी पाटील और सनुील आबाजी पाटील ने पिरवार के यवसाय को आगे बढ़ाने के िलए िनरतंर पयास िकए ह।

विडलांनी कटातनू उभा केललेा यवसाय पढुया िपढीने केवळ सांभाळला नाही, तर याचा िवतार करयाचाही पयन केला.
यामळेु हा यवसाय केवळ एका िपढीचा उोग न राहता कट, पामािणकपणा आिण मूयांचा वारसा बनला आहे।

4,000 लीटर दधू कलेशन स ेआगे बढ़ता कारोबार

साइिकल स ेघर-घर दधू पहुचंाने स ेशु हुई याा आज करीब 4,000 लीटर दूध कलेशन तक पहुचं चकुी है।

100 स े120 दधू उपादक िकसानो ंके साथ जड़ुाव और िविभन दुध उपादो ंकी उपलधता ने ी गजानन डेयरी को अपनी
अलग पहचान बनाने म मदद की है।

नए उपाद लॉच करने की तैयारी

भिवय को लकेर कंपनी की ओर स ेनए उपादो ंको बाजार म लाने की योजना है। िवशेष प स ेिविभन पकार की आइसीम
और कुफी के नए और इनोवेिटव िवकप तैयार करने का मानस है।

कंपनी का उेय गाहको ंको अिधक िवकप उपलध कराने के साथ-साथ गणुवा, वाद और सवेा के तर को बनाए रखना है।

सघंष, िववास और पिरवार की एकजटुता

ी गजानन डेयरी की याा म कई महवपणू पड़ाव रहे ह। साइिकल स ेदधू िवतरण, घर स ेदधू सकंलन, छोटी दकुान स ेडेयरी की
शुआत और िफर हजारो ंलीटर दधू के कलेशन तक पहुचंना इस सघंषपणू याा को दशाता है।

इस सफलता म िकसानो ंका सहयोग, गाहको ंका िववास, कमचािरयो ंकी मेहनत और पिरवार की एकजटुता महवपणू रही
है।

ी गजानन डेयरी एडं िमक पोडट कंपनी की कहानी छोटे तर से शु होकर िनरंतर मेहनत और पािरवािरक सहयोग
के दम पर आगे बढ़ने की पेरणादायी गाथा है। वष 1985 म आबा तकुाराम पाटील ारा साइिकल स ेघर-घर दधू पहुचंाने से
शु हुआ सफर 2008 म डेयरी की थापना और आज करीब 4,000 लीटर दधू कलेशन तक पहुचं चकुा है। वतमान म
विनल आबाजी पाटील और सनुील आबाजी पाटील पिरवार की इस िवरासत को आगे बढ़ाने म जटेु ह। िकसानो ंका िववास,
गाहको ंकी पसदं, गणुवापणू दुध उपाद और पिरवार की एकजटुता इस यवसाय की पमखु ताकत ह। भिवय म नए आइसीम
और कुफी उपादो ंके साथ कंपनी को और िवतार दनेे की िदशा म पयास जारी ह।

एक पिरवार, एक िवरासत और एक बड़ा सपना—ी गजानन डेयरी की सफलता की कहानी आज भी जारी है।
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