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िरटेल मेिडकल यवसाय से फामा  कंपनी तक का सफर : ी. िहतेश महे ंदकुमार बागरेचा
की मेहनत, संघष और सफलता की पेरणादायक कहानी
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िकसी भी सफल यवसाय के पीछे केवल पूजंी नही,ं बिक िशा, महेनत, पिरवार का सहयोग, िमो ंका साथ, पट लय और
किठन पिरिथितयो ंम भी आगे बढ़ने की िजद होती है। इसी सोच और िनरतंर महेनत के बल पर ी. िहतेश महे ंदकुमार बागरेचा
ने िरटेल मिेडकल यवसाय स ेअपनी यावसाियक याा शु कर आज फामायिुटकल े म अपनी अलग पहचान बनाई है।

बी.फामा की िशा पात करने वाल ेिहतेश बागरेचा ने वष 2011 म एक छोटे मिेडकल यवसाय स ेशुआत की थी। समय के
साथ अनभुव बढ़ा, बाजार की समझ िवकिसत हुई और इसी सफर ने उह मिेडकल िडीयशून स ेअपनी फामा कंपनी थािपत
करने की िदशा म आगे बढ़ाया। आज DR. RIMSON MEDITRADE PVT. LTD. के मायम स ेवे गणुवापणू और
िकफायती वाय उपादो ंको गाहको ंतक पहुचंाने का पयास कर रहे ह।

बी.फामा की िशा के बाद शु हुआ यवसाियक सफर

िहतेश बागरेचा ने वष 2010 मे ं बी.फामा  की िशा पूरी की। िशा परूी करने के बाद उहोनें फामा और मिेडकल े म अपने
किरयर की िदशा तय की।

वष 2011 मे ं उहोनें छोटे तर पर िरटेल मेिडकल यवसाय की शुआत की। शुआत भल ेही छोटी थी, लिेकन लय बड़ा
था। मिेडकल े म काम करते हुए उहोनें गाहको ंकी जरतो,ं दवाइयो ंकी गणुवा, बाजार की मांग और िवतरण यवथा को
करीब स ेसमझना शु िकया।

इसी अनभुव ने उनके यवसाय को आगे बढ़ने की मजबतू नीवं दी।

िरटेल मिेडकल स ेमिेडकल िडीयशून तक
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यवसाय को आगे बढ़ाने की िदशा म िहतेश बागरेचा ने वष 2012 मे ं अपने मेिडकल यवसाय को मेिडकल िडटीयूशन के
े मे ं िवतािरत िकया।

यह उनके सफर का महवपणू पड़ाव था। अब उनका सपंक  केवल अंितम गाहको ंतक सीिमत नही ंरहा, बिक मिेडकल े के
िविभन लोगो ंऔर संथाओ ंके साथ यावसाियक सबंधं िवकिसत होने लगे।

इस दौरान उहोनें बाजार की आवयकताओ ंऔर गाहको ंकी अपेाओ ंको समझते हुए अपने यवसाय को लगातार मजबतू िकया।

2019 म फामा कंपनी थािपत करने का सपना

िरटेल मिेडकल और िडीयशून े म िमल ेअनभुव के बाद िहतेश बागरेचा के मन म खदु की फामा कंपनी थािपत करने का
िवचार मजबतू हुआ।

इसी सोच के साथ वष 2019 मे ं DR. RIMSON MEDITRADE PVT. LTD. की शुआत की गई।

कंपनी शु करना उनके िलए आसान नही ंथा। एक नई फामा कंपनी को बाजार म थािपत करने के िलए गणुवा, माक िटंग,
िवतरण, गाहक िववास और िनरतंर महेनत की आवयकता थी।

लिेकन उहोनें चनुौितयो ंको वीकार िकया और अपने अनभुव के आधार पर कंपनी को आगे बढ़ाने का पयास शु िकया।

गणुवा और िकफायती कीमत को बनाया आधार

िहतेश बागरेचा ने शुआत स ेही कंपनी के िलए कुछ पट पाथिमकताए ंतय की।ं

बेहतर गणुवा, अछी पैकेिजंग और गाहको ंके िलए िकफायती कीमत—इन तीनो ंबातो ंको उहोनें अपने यवसाय का
महवपणू आधार बनाया।

कंपनी ने शुआत म लगभग 10 पोडट्स के साथ अपना सफर शु िकया था। धीरे-धीरे उपादो ंकी संया बढ़ती गई और आज
कंपनी लगभग 150 पोडट्स तक पहुचं चकुी है।

यह िवतार लगातार िकए गए पयासो ंऔर बाजार की जरतो ंको समझकर काम करने का पिरणाम है।

शुआती चार वष म खदु सभंाली माक िटंग

यवसाय की शुआत के समय िहतेश बागरेचा ने लगभग चार वषो तक वयं माक िटंग का काय सभंाला।

बाजार म कंपनी की पहचान बनाना, गाहको ंतक पहुचंना, उपादो ंकी जानकारी दनेा और यापािरक सबंधं मजबतू करना उनके
िलए एक महवपणू चनुौती थी।

लिेकन उहोनें इस चनुौती स ेपीछे हटने के बजाय वय ंबाजार म उतरकर काम िकया। इसी पय अनभुव ने उह फामा यवसाय
की जमीनी वातिवकताओ ंको समझने म मदद की।

महारा स ेगजुरात और िबहार तक बढ़ा कारोबार

लगातार महेनत और नए पयासो ंके पिरणामवप DR. RIMSON MEDITRADE PVT. LTD. का काये महारा
तक सीिमत नही ंरहा।

आज कंपनी महाराट के साथ-साथ गजुरात और िबहार जैस ेरायो ंम भी अपने यवसाय का िवतार कर चकुी है।

अलग-अलग बाजारो ंम काम करते हुए कंपनी ने अपनी उपाद ृंखला और िवतरण नेटवक  को मजबतू करने की िदशा म लगातार
पयास िकए ह।

पिरवार और िमो ंका रहा मजबतू सहयोग

िहतेश बागरेचा अपनी सफलता का ेय केवल वय ंकी महेनत को नही ंदतेे।

उनके अनसुार आज वे िजस मकुाम पर खड़े ह, उसम पिरवार के सदयो ंऔर िमो ंका महवपूण योगदान रहा है। यवसाय के



शुआती दौर म िमल ेसहयोग और िववास ने उह किठन पिरिथितयो ंम भी आगे बढ़ने की ताकत दी।

साथ ही मिेडकल े स ेजड़ेु केिमट बंधओु ंऔर डॉटरो ंारा कंपनी के उपादो ंपर जताया गया भरोसा भी उनके िलए
महवपणू रहा।

गाहको ंका पेम और िववास उनके िलए लगातार आगे बढ़ने की पेरणा बना।

नए ेो ंम भी बढ़ाया कदम

फामायिुटकल उपादो ंके साथ कंपनी ने अय आवयक उपादो ंके े म भी िवतार करना शु िकया है।

अब कंपनी ने सैिनटरी पैड, िजसका बांड नाम Standy है, के उपादन की शुआत की है।

इसके साथ ही पेयजल के िलए कीटाणनुाशक दय, िजसका बांड नाम AQUARIM है, के उपादन की िदशा म भी कदम
बढ़ाया गया है।

यह िवतार कंपनी के उपाद पोटफोिलयो को और यापक बनाने की िदशा म महवपणू कदम माना जा सकता है।

सघंष को बनाया सफलता की सीढ़ी

िकसी भी यवसाय म सफलता एक िदन म नही ंिमलती। शुआती दौर म बाजार म पहचान बनाना, गाहको ंका िववास हािसल
करना, माक िटंग करना और पितपधा के बीच अपनी जगह बनाना बड़ी चनुौितयां होती ह।

िहतेश बागरेचा ने भी अपने यवसाियक सफर म कई किठनाइयो ंका सामना िकया। लिेकन उहोनें हर चनुौती स ेसीखने और आगे
बढ़ने की नीित अपनाई।

उनका मानना है िक यिद लय पट हो और मेहनत ईमानदार हो, तो किठन से किठन पिरिथितयो ंमे ं भी सफलता हािसल
की जा सकती है।

गणुवा के साथ आगे बढ़ने का सकंप

आज DR. RIMSON MEDITRADE PVT. LTD. के उपादो ंकी संया लगभग 150 तक पहुचं चकुी है। कंपनी का उेय
केवल उपादो ंकी संया बढ़ाना नही,ं बिक गणुवा और गाहक सतंिुट को पाथिमकता दतेे हुए अपने यवसाय को आगे बढ़ाना
है।

िहतेश बागरेचा के िलए यवसाय म गाहक का िववास सबस ेमहवपणू है। यही िववास कंपनी के भिवय की िदशा तय करने वाला
आधार भी है।

एक छोटे िरटेल मेिडकल यवसाय से शु हुआ िहतेश महे ंदकुमार बागरेचा का सफर आज फामायिुटकल कंपनी के
िवतार तक पहंुच चकुा है।

2010 म बी.फामा की िशा परूी करने के बाद 2011 म मिेडकल यवसाय की शुआत, 2012 म मिेडकल िडीयशून और
िफर 2019 म DR. RIMSON MEDITRADE PVT. LTD. की थापना—यह परूा सफर िनरतंर महेनत और सीखने की
भावना का उदाहरण है।

10 पोडस स ेशु हुई कंपनी आज लगभग 150 पोडट्स तक पहुचं चकुी है और महारा के साथ गजुरात तथा िबहार म भी
अपना कारोबार सचंािलत कर रही है। Standy सैिनटरी पैड और AQUARIM जैस ेनए उपादो ंके साथ कंपनी अपने िवतार
की िदशा म आगे बढ़ रही है।

िहतेश बागरेचा की कहानी यह सदंशे दतेी है िक बड़ी शुआत जरी नही ंहोती, लेिकन बड़े लय के िलए लगातार मेहनत
करना जरी होता है।

“िशा ने िदशा दी, मेहनत ने राता बनाया, पिरवार और गाहको ंके िववास ने हौसला बढ़ाया—और इसी िववास से
िरटेल मेिडकल यवसाय से फामा  कंपनी तक का सफर तय हुआ।”
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