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आमिनभर भारत मे ं पतंजिल की भिूमका : वदेशी बांड से कैसे बदला भारत का आिथक
पिरदृय
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भारत म आमिनभरता की नई पिरभाषा गढ़ने म एक घरेल ूबांड—पतंजिल आयवुद—ने अपनी मजबतू पहचान बना ली है। कंपनी
का दावा है िक वह वदेशी उपादो ंको बढ़ावा देकर, आयात पर िनभरता कम करके, और देशभर मे ं रोजगार के अवसर पैदा
करके भारत की अथयवथा को सशत बनाने म िनणायक भिूमका िनभा रही है।

आमिनभर भारत अिभयान मे ं योगदान

2020 म पधानमंी नरद मोदी ारा शु िकए गए “आमिनभर भारत अिभयान” का उेय भारत को वैिवक आपिूत ृंखला का
क द बनाना है। पतजंिल का कहना है िक इस लय की िदशा म उहोनें न केवल आिथक िवकास को बल िदया है, बिक थानीय
उिमता और उपादन को भी पोसाहन िदया है।

FMCG े मे ं मजबतू उपिथित

पतजंिल आयवुद ने आयवुिदक उपादो ंसे लेकर यितगत देखभाल, खा सामिगयो ंऔर घरेल ूवतओु ंतक अपना दायरा
फैला िलया है। कंपनी के मतुािबक, उपभोताओ ंम वदेशी उपादो ंके पित िववास बढ़ रहा है। िच सोया (अब पतंजिल
फूड्स) के अिधगहण के बाद कंपनी का लय अगल ेपांच वष म ₹45,000-₹50,000 करोड़ पय ेका कारोबार करना है।

िकसानो ंऔर MSME को लाभ

पतजंिल के उपाद थानीय कचे माल पर आधािरत ह, िजसस ेभारतीय िकसानो ंऔर MSMEs (सूम, लघ ुऔर मयम
उमो)ं को पय लाभ िमल रहा है। कंपनी दशेभर म उपादन इकाइयां और अनबंुध-आधािरत िनमाण के मायम स ेहज़ारों
लोगो ंको रोजगार द ेरही है।
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‘वोकल फॉर लोकल’ को दे रहे बढ़ावा

कंपनी का ‘वोकल फॉर लोकल’ अिभयान न केवल भारतीय बाजार म, बिक अंतरराटीय तर पर भी लोकिपय हो रहा है।
पतजंिल का दावा है िक उनके उपाद िवदेशो ंमे ं भी सराहे जा रहे है ं, िजसस ेभारत की लोबल टेड चेन म भागीदारी और मजबतू
हो रही है।

वैिवक पितपधा  मे ं वदेशी बांड

पतजंिल का मानना है िक उनका िबजनेस मॉडल यह िदखाता है िक वदेशी बांड भी वैिवक तर पर सफल हो सकते है।ं
कंपनी का जोर उपाद की गणुवा, पारदिशता और भारतीय मूयो ंपर है—जो उस ेबाकी बांस स ेअलग करता है।

� िनकष:
पतजंिल िसफ  एक FMCG कंपनी नही,ं बिक आिथक आमिनभरता की िमसाल बन चकुी है। यह मॉडल अय भारतीय बांस
के िलए पेरणा बन सकता है—यह िदखाने के िलए िक भारत म बना हर उपाद, दिुनया मे ं नाम कमा सकता है।
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